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BON NIVEAU D'ACTIVITE AU 17 SEMESTRE 2008: CA 83,1M€ (+16,7%)

= FORTE PROGRESSION DES VENTES A L EXPORTATION : +25%

Chiffre d'affaires (M€) 2007* 2008 A

ler trimestre 32,1 37,2 15,8%
2éme trimestre 39,0 45,9 17,6%
Total 6 mois 71,2 83,1 16,7%

* données IFRS retraitées de la sortie du péle service fin septembre 2007

Le groupe Jeanjean a réalisé dusémestre 2008, un chiffre d’affaires de 83,1M&magression de
16,8% en valeur et de 10% en volume. )

Aprés un premier trimestre déja en forte croissa(ek5,8%), le 2™ trimestre a donc été
particulierement soutenu avec une hausse des amteks7,6%.

Cette bonne performance a été obtenue par I'enseddsd maisons de vin et sur 'ensemble des
réseaux de distribution.

Les ventes a I'exportation qui bénéficient a pldala montée en gamme des vins du groupe ont
enregistré la plus forte progression avec une leadiss facturations de 25% et représentent, avec plu
de 40% des ventes, le premier canal de distribatiogroupe Jeanjean.

Le pdle Bordelais, acquis en 2007, contribue &aatintée en gamme et poursuit son développement
avec un chiffre d’affaires qui atteint 5,9 M€ sersemestre contre 3,1 M€ I'an dernier.

PERSPECTIVES

Le bon niveau d'activité réalisé sur la premiérdtidale I'exercice 2008 confirme une nouvelle fois
la pertinence de la stratégie mise en place depussde 5 ans par le groupe Jeanjean, laquelleseepo
sur la montée en gamme réguliere de ses maisovia dacrées dans les terroirs, associée a une force
de vente centralisée et adaptée a chaque résetstrizution.

Le p6le Bordelais s’inscrit parfaitement dans cettatégie et devrait dépasser les prévisionslegi

de ventes fixées a 15M€, pour atteindre en 2008 gee20ME.

Prochaine publication : Les résultats semestri€le& le 4 septembre 2008.

A propos de Jeanjean

Historiguement implanté en Languedoc, le GroupeNHBAN a débuté en 2002 une politique active eéeible
croissance externe afin de s'imposer comme l'un plesniers acteurs des vins de qualité. Le Groupe
JEANJEAN est implanté dans tous les vignobles dadysud de la France a travers ses filiales JEANVEA
Languedoc, OGIER a Chateauneuf du Pape, GASSIER@mence, RIGAL a Cahors, CAZES en Roussillon et
Antoine MOUEIX & Saint-Emilion.
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