Le Groupe Jeanjean occupe
une place de leader sur le
marché des vins de qualité du
Sud de la France : Languedoc-
Roussillon, Vallée du Rhéne,
Sud-Ouest, Provence.
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Résultats semestriels 2004

Le Conseil d’Administration du 4 octobre 2004 a arrété les comptes suivants :

I , Juin Juin
millions d’euros 2004 2003 Var. %

CA consolidé 75,1 75,2 - 0.2%
Résultat d’exploitation 0.47 2.03 - 77%
RNPG -0.50 0.90 NS

Le semestre écoulé est marqué par une conjoncture VINS qui reste trés
difficile tant en France, en particulier en Grande distribution, qu‘a I'export.

Le marché des Vins de Table et des Vins d’Appellation Controlée est fortement
en repli, tous secteurs confondus.

Dans ce contexte, la stratégie d'implantation dans les vignobles du Grand sud
de la France a permis au Péle Vins de maintenir son niveau d’activité a
périméetre constant et de dégager un résultat net largement positif et ce,
malgré les difficultés de la filiale Cannon Wines qui sort progressivement de la
crise sévere qu’ont connu les vins frangais Outre Atlantique.

En contrepartie, la baisse d’activité dans la viticulture pese fortement sur le
Pble Services intégré en 2003 qui affiche un fort recul, tant de I'activité que
des résultats. Il pése sur le résultat net consolidé du premier semestre a
hauteur de -830 KE.

Perspectives :

Si l'activité en France reste en retrait, I'export et le traditionnel montrent des
signes encourageants au second semestre. Les marges vont s'améliorer et les
récentes acquisitions, comme RIGAL ou CAZES, contribuer plus fortement aux
résultats. Le RNPG estimé pour 2004 devrait se situer autour de 1.5 M€ pour
un chiffre d’affaires d’environ 157 M€.

La mise en ceuvre de notre plan Parallele 45° aura donné a JEANJEAN en
guelques années une nouvelle dimension et conforté sa place de leader des
vins de qualité du grand sud de la France.

Il permet d’envisager I'avenir avec confiance et donne I'espoir d'un rebond fort
avec la reprise des marchés.



